TERMINOS & CONDICIONES COPA LENOVO INTEL RACK & TOWERS — Etapa 2 (15 DE OCTUBRE AL 31

DICIEMBRE)

Nombre de la Campafia
"Copa Lenovo Intel Rack & Tower 2024"

Descripcién de la Campania

" Copa Lenovo Intel Rack & Tower 2024" es una campanfia de incentivos disefiada para aumentar las
ventas de Racks y servidores Towers de Lenovo entre los representantes de ventas de nuestros
distribuidores en América Latina. El objetivo de esta campafia es reconocer y premiar a los mejores
desempefios en cada pais basados en el mayor nimero de unidades vendidas.

Duracién de la Campaiia

2da Etapa:

¢ Fecha de inicio: 15 de octubre
¢ Fecha de fin: 31 de diciembre

Elegibilidad

¢ Abierta a todos los representantes de ventas y gerentes de producto de distribuidores
autorizados de Lenovo en América Latina.

* | os participantes deben estar empleados activamente por el distribuidor durante todo el periodo
de la campafia.

e La inscripcion deberd ser aprobada por Lenovo

Coémo Participar
* Los representantes de ventas participan automaticamente al vender racks y servidores Towers de

Lenovo durante el periodo de la campafia.

¢ | as ventas deben registrarse y verificarse a través del sistema de reporte de ventas del
distribuidor.

¢ Debe estar registrado en el landing, previa aprobacion por Lenovo Intel.

Recompensas
¢ Premios a Nivel de Pais o Regién:

- Mejor Product Manager de Racks: El distribuidor con mejor desempefio en ventas de Racks en
cada pais recibird 2000 USD en puntos LEAP. Debe alcanzar una venta minima. El ganador sera
quien supere mas el objetivo indicado.

- Mejor Product Manager de TopSeller + LBPe El distribuidor con mejor desempefio en ventas de
Racks y Tower a través de TopSeller o LBPe en cada pais recibird 1000 USD en puntos LEAP.

- Mejor Product Manager de Towers: El distribuidor con mejor desempefio en ventas de Tower
en cada pals recibird 500 USD en puntos LEAP.



- Mejor Vendedor de Racks: El representante con mejor desempefio en ventas de Racks en cada
pais recibird 1.000 USD en puntos LEAP.

Premios Etapa 2

Categoria Premios Valor
Mejor Product Manager de Racks 1 S 2.000USD
Mejor Product Manager de TopSeller + LBPe 1 S 1.000 USD
Mejor Product Manager de Towers 1 $  500USD
Mejor Vendedor de Racks 1 $  1.000USD

Términos & Condiciones Copa Lenovo Intel Rack & Tower

1. Criterios de Elegibilidad:
- Solo son elegibles los representantes de ventas empleados por distribuidores autorizados de
Lenovo en América Latina.
- Solo se considerardn las ventas realizadas entre el 15 de octubre de 2024 y el 31 de diciembre
de 2024 para la primera etapa.
- Los participantes deben cumplir con todas las reglas de la campafia y requisitos de reporte.
- Productos Participantes: racks y servidores tower con procesadores Intel Xeon o Xeon E.

2. Reporte de Ventas:
- Todas las ventas deben reportarse con precision a través del sistema de reporte de ventas del
distribuidor (unidades vendidas en el reporte semanal de sell-out).
- Lenovo se reserva el derecho de verificar todos los datos de ventas.

3. Criterios de Recompensa:
- Lasrecompensas se basaran en el nimero total de racks y servidores tower de Lenovo
vendidos durante el periodo de la campafia.
- Encaso de empate, el representante de ventas con el valor total de ventas mas alto sera
declarado ganador.

4. Descalificacidn:
- Cualquier forma de actividad fraudulenta, manipulacién de datos de ventas o violacién de las
reglas de la campafia resultard en descalificacion inmediata.

5. Distribucién de Recompensas:

- Las recompensas se distribuiran dentro de los [30 dias] posteriores al final de la campafia,
esto una vez los ganadores se den de alta en LPH (Lenovo Partner Hub) y en la plataforma
LEAP.

- Los ganadores seran notificados por correo electrénico y anunciados en el Portal de Socios de
Lenovo.



Términos Generales:
Lenovo se reserva el derecho de modificar, suspender o terminar la campafia en cualquier
momento sin previo aviso.
Al participar, los representantes de ventas aceptan el uso de su nombre e imagen con fines
promocionales.
Todos los gerentes de producto y representantes de ventas de distribuidores registrados de
Lenovo compiten.
Participan todos los productos Rack y Tower con procesadores Intel Xeon o Xeon E.
La pdagina de internet creada para uso interno es meramente informativa y NO determina los
ganadores de la competencia.
El valor en délares asignado en LEAP puede variar con relacién a los premios reclamados y |a
region.

Promocidn y Comunicacién

Anuncio de Lanzamiento: Envio masivo de correos electrénicos a todos los distribuidores y
representantes de ventas elegibles.

Actualizaciones Regulares: Correos electronicos semanales y comunicacion via WhatsApp
destacando a los mejores desempefios y el progreso de la campafia.

Anuncio Final: Correo electrénico y anuncio en el Portal de Socios de los ganadores y sus
logros.

TERMINOS & CONDICIONES COPA LENOVO INTEL RACK & TOWERS — Etapa 1 (29 JULIO AL 30

SEPTIEMBRE)

Nombre de la Campafia

"Copa Lenovo Intel Rack & Tower 2024"

Descripcidn de la Campafia

" Copa Lenovo Intel Rack & Tower 2024" es una campafia de incentivos disefiada para aumentar las
ventas de racks y servidores tower de Lenovo entre los representantes de ventas de nuestros
distribuidores en América Latina. El objetivo de esta campafia es reconocer y premiar a los mejores
desempefios en cada pais basados en el mayor nimero de unidades vendidas.

Duracion de la Campaiia

1ra Etapa
e Fecha de inicio: 29 de julio
¢ Fecha de fin: 30 de septiembre



Elegibilidad

¢ Abierta a todos los representantes de ventas y gerentes de producto de distribuidores
autorizados de Lenovo en América Latina.

* | os participantes deben estar empleados activamente por el distribuidor durante todo el periodo
de la campafia.

e La inscripcion deberd ser aprobada por Lenovo

Coémo Participar
¢ Los representantes de ventas participan automaticamente al vender racks y servidores tower de

Lenovo durante el periodo de la campafia.

¢ | as ventas deben registrarse y verificarse a través del sistema de reporte de ventas del
distribuidor.

¢ Debe estar registrado en el landing, previa aprobacion por Lenovo Intel.

Recompensas (por cada Etapa)
¢ Premios a Nivel de Pais o Regién:

- Ganador de Racks: El distribuidor con mejor desempefio en ventas de Racks en cada pais recibira
2000 USD en puntos LEAP. Debe alcanzar una venta minima. El ganador sera quien supere mas el
objetivo indicado.

- Ganador Autonomo: El distribuidor con mejor desempefio en ventas de Racks y Tower a través
de TopSeller o LBPe en cada pais recibira 1000 USD en puntos LEAP.

- Mejor Vendedor de Racks: El representante con mejor desempefio en ventas de Racks en cada
pais recibird 2000 USD en puntos LEAP.

- Ganador de Tower: El representante con mejor desempefio en ventas de Tower en cada pais
recibird 500 USD en puntos LEAP.

Ademas, los tres mejores representantes de ventas de toda la region recibirdn recompensas
adicionales y reconocimiento (camisetas del equipo nacional de futbol).

Premios Etapa 1

Categoria Premios Valor
Mejor PM Vendedor Racks 1 S 2.000 USD
Mejor PM en Ventas totales / TOP Seller LBPe 1 S 1.000 USD
Mejor Vendedor de Racks 1 $  2.000USD
Mejor Vendedor de Towers 1 $  500USD

Términos & Condiciones Copa Lenovo Intel Rack & Tower

1. Criterios de Elegibilidad:
- Solo son elegibles los representantes de ventas empleados por distribuidores autorizados de
Lenovo en América Latina.
- Solo se consideraran las ventas realizadas entre el 29 de julio de 2024 y el 30 de septiembre
de 2024 para la primera etapa.



- Los participantes deben cumplir con todas las reglas de la campafia y requisitos de reporte.
- Productos Participantes: racks y servidores tower con procesadores Intel Xeon o Xeon E.

2. Reporte de Ventas:
- Todas las ventas deben reportarse con precision a través del sistema de reporte de ventas del
distribuidor (unidades vendidas en el reporte semanal de sell-out).
- Lenovo se reserva el derecho de verificar todos los datos de ventas.

3. Criterios de Recompensa:
- Lasrecompensas se basaran en el nimero total de racks y servidores tower de Lenovo
vendidos durante el periodo de la campafia.
- Encaso de empate, el representante de ventas con el valor total de ventas mas alto serd
declarado ganador.

4. Descalificacion:
- Cualquier forma de actividad fraudulenta, manipulacién de datos de ventas o violacién de las
reglas de la campanfa resultard en descalificacion inmediata.

5. Distribuciéon de Recompensas:

- Las recompensas se distribuirdn dentro de los [30 dias] posteriores al final de la campafia.
esto una vez los ganadores se den de alta en LPH (Lenovo Partner Hub) y en la plataforma
LEAP.

- Los ganadores seran notificados por correo electrénico y anunciados en el Portal de Socios de
Lenovo.

6. Términos Generales:

- Lenovo se reserva el derecho de modificar, suspender o terminar la campafia en cualquier
momento sin previo aviso.

- Al participar, los representantes de ventas aceptan el uso de su nombre e imagen con fines
promocionales.

- Todos los gerentes de producto y representantes de ventas de distribuidores registrados de
Lenovo compiten.

- Participan todos los productos Rack y Tower con procesadores Intel Xeon o Xeon E.

- La pagina de internet creada para uso interno es meramente informativa y NO determina los
ganadores de la competencia.

- Elvalor en délares asignado en LEAP puede variar en relacion con los premios reclamados y la
region.

Promocién y Comunicacion
- Anuncio de Lanzamiento: Envio masivo de correos electrénicos a todos los distribuidores y
representantes de ventas elegibles.
- Actualizaciones Regulares: Correos electronicos semanales y comunicacion via WhatsApp
destacando a los mejores desempefios y el progreso de la campania.
- Anuncio Final: Correo electrénico y anuncio en el Portal de Socios de los ganadores y sus
logros.



